
Parceria Nomus
Guia do Afiliado



Boas vindas!

Parabéns por entrar nesse grupo!
Se você recebeu esse documento quer dizer que seu pedido foi 

aceito e agora você e sua empresa fazem parte do programa de 

parceria Afiliados Nomus, parabéns!

Este documento é o seu manual para entender melhor o programa, 

nossos produtos e também nossos clientes.

Assim você e sua empresa podem fazer indicações mais 

precisas, que vendem mais e geram mais comissões. 

Boa leitura e fique a vontade para entrar em contato caso tenha 

alguma dúvida ou sugestão.

Thiago Leão

Líder comercial da Nomus.



Regras do programa de afiliados



Sobre o programa de parceiros afiliados Nomus

Essa é uma apresentação enxuta para pessoas e empresas que tenham interesse em se 

tornar parceiros afiliados da Nomus.

Continue lendo para saber como você pode receber comissões ao indicar o Nomus ERP 

Industrial para outras empresas.

Para quem é indicado?

Não há um requerimento de formação para ser um afiliado Nomus, entretanto, há grande 

sinergia em pessoas ou empresas das áreas:

• Empresas de consultoria / Consultores;

• Empresas de contabilidade / Contadores;

• Empresas de software complementares a Nomus;

• Empresas de educação / Professores.



Atividades
• Indicação direta

• Divulgação em sites, blogs e redes sociais

• Conectar potencial cliente a equipe 

comercial da Nomus.

Retorno
• Primeira mensalidade completa ou 10% da 

primeira anuidade caso a empresa feche 

negócio com a Nomus.

• Os pagamentos das comissões ocorrerão sempre aos dias 20 de cada mês, podendo ser prorrogado para o próximo dia útil, em casos de feriados e finais 
de semanas.

• O período mínimo para o pagamento da comissão, leva em consideração o segundo pagamento do cliente em casos de mensalidades e 30 dias em caso 

de contratação por anuidade.

• Caso o cliente cancele o projeto, a comissão de fechamento também é cancelada.

• O afiliado precisa enviar a nota fiscal de serviço para receber a comissão.

• A Nomus se reserva o direito de cancelar/alterar sua política de comissionamento do programa de afiliados a qualquer momento, mediante aviso prévio, 

respeitado o pactuado até a data da formalização do aviso de alteração/cancelamento.



Simulação de ganhos

Você e sua empresa indicam 3 

novos clientes para Nomus 

por mês

Mensalidade média de clientes 

novos: R$990
Ganhos nos primeiros 12 

meses: R$35.640

• Os valores dessa simulação são apenas ilustrativos, já que as comissões serão pagas de acordo com o valor e a quantia exata de novos clientes 

indicados.



Personas de clientes da Nomus



Nome: José

Idade: 48 anos

Formação: Administrador de Empresas / Diretor Técnico Comercial

Resumo de atividades: Analisar Relatórios Gerenciais (Financeiro, Planilha de Custo, Apontamentos Fabris e outros), e 
tomada de atitudes necessárias

Mais gosta/Menos gosta sobre o trabalho: Gosto de visitar e levar soluções aos clientes. Não gosto de lidar com os 
problemas que causam, o pessoal interno.

Principais sonhos/objetivos profissionais: dar continuidade ou aumentar a rentabilidade da empresa e modernizá-la 
com equipamentos atuais, funcionários melhor treinados, acompanhar com melhores processos/relatórios gerenciais (sair 
cada vez mais do manual para o virtual e sabendo como fazê-lo, de fato), e conseguir inserir outras linhas de produtos ou 
serviços.

Porte da empresa: Pequena Indústria (Simples Nacional)

Dor vivenciada: dificuldade em obter o mínimo desejável, também, pelo fato de pessoal interno não tão bem preparado

Objeções durante a compra: Investimento, falta de mão de obra qualificada para operar o sistema, falta de 
funcionalidades

Como consome novas informações da sua área:  Treinamento em diferentes Instituições (Oficinas, Cursos, 
Workshops / Seminários, Vídeo Aulas, Livros da Área e conversar com quem sabe)

Redes sociais que participa: Facebook, linkedin, twitter e youtube

Ticket médio de assinatura: R$ 490 a R$ 990

Decisor: Persona 1 - Dono de pequena indústria



Nome: Renato

Idade: 37 anos

Formação: Engenheiro Mecânico / Indústria metalúrgica

Resumo de atividades: Gerenciar toda a atividade industrial (almoxarifado, compras, PCP, produção, 
CQ, etc) na fabricação e reparo de equipamentos para a indústria de energia, tais como válvulas, 
bombas, acessórios para sondas de perfuração, etc.

Mais gosta/Menos gosta sobre o trabalho: Enxergar resultados do seu trabalho (mais gosto) e 
perceber que outros não partilham do mesmo comprometimento (Menos gosto).

Principais sonhos/objetivos profissionais: Garantir o crescimento do grupo ao qual pertenço 
através de propostas e ações que executo, principalmente as inovadoras!

Dor vivenciada:Cultura obsoleta, falta de ferramentas de gerenciamento ou má utilização delas, 
diretores com mentalidade antiga e acúmulo de atribuições.

Como consome novas informações da sua área:  Email marketing, sites de notícias, blogs, 
eventos, vídeos e treinamentos.

Redes sociais que participa: Facebook, linkedin, twitter e instagram

Decisor: Persona 2 - Diretor de indústria média



Nome: Daniel

Idade: 45 anos

Formação: Administração em Sistemas de Informação

Resumo de atividades:

Gerenciamento e guarda das informações, novas tecnologias, infra-estrutura e administração de 
redes, suporte aos setores administrativos, processos relevantes ao négocio, vpn, telecom, 
clear-channel

Dor vivenciada:

•Implantação de novos sistemas

•Treinamento

•Manter toda estrutura "online" 24/7.

Como consome novas informações da sua área:  Vídeos, livros, cursos, webinars

Redes sociais que participa: Facebook, twitter, google+ e youtube

Influenciador: Persona 3 - Gerente de TI



Como indicar



Como indicar um prospect para a Nomus

Acesse a página de indicação
Acesse a página de indicação e preencha os dados pedidos. Dessa 

forma você irá abrir uma negociação comercial nas ferramentas da 

nossa equipe comercial.

Fique a vontade para entrar em contato por email e por telefone 

para reforçar que você preencheu a página.

É obrigatório o preenchimento desta página para garantir que o 

cliente conte como uma indicação sua.

Caso você não indique por essa página, a comissão pode não ser 

paga, já que não teremos controle nem registro da indicação.

O endereço é: https://www.nomus.com.br/indicar/

https://www.nomus.com.br/indicar/
https://www.nomus.com.br/indicar/


Como funciona o fluxo de indicação

Cadastro Afiliado se cadastra no programa de afiliados Nomus.

Indicação Afiliado indica usando a página nomus.com.br/indicar 
(é preciso usar essa página)

Conversão Equipe comercial Nomus entra em contato com 
indicado e inicia a negociação.

Comissão
Caso a empresa participe de uma reunião e/ou feche 
negócio, a Nomus entra em contato com o afiliado 
para o pagamento.



Ampliando a parceria



Escreva no Blog Industrial

O Blog Industrial da Nomus conta com 4 milhões de 

acessos nos últimos anos e está crescendo cada vez 

mais.

Você está convidado a escrever artigos para o blog 

sobre os mais variados tópicos da gestão de uma 

indústria.

Benefícios

• Visibilidade para sua empresa em um blog de 

alto volume de visitas;

• Melhorar o posicionamento do seu site no 

Google;

• Aumento de autoridade no setor.



Resultados do Blog Industrial

● 3.717.026 visualizações de página

● 48.018 Leads (Emails cadastrados)

● 483 artigos, 37 ebooks e 5 cursos gratuitos 

sobre gestão industrial



Participe de Webinars

A Nomus realiza webinars ao vivo no Youtube e em 

outras redes sociais.

Você pode participar desses eventos e compartilhar 

suas experiências com a audiência da Nomus.

Benefícios

• Visibilidade para sua empresa em eventos 

online para gestores de indústria;

• Melhorar seu posicionamento nas redes 

sociais;

• Aumento de autoridade no setor.



Links úteis



Links úteis

Página de indicação
Use essa página para indicar novos clientes para a Nomus.

Kit do afiliado
Baixe um kit com material de divulgação e manuais para afiliados 

Nomus.

Demonstração prática do ERP Industrial
Link para o vídeo de demonstração do Nomus ERP Industrial.

Outros links

Site Nomus

Site ERP Industrial

Blog Industrial

Facebook Nomus

Linkedin Nomus

https://www.nomus.com.br/indicar/
https://www.nomus.com.br/downloads/kitafiliados.zip
https://www.nomus.com.br/erpindustrial/demonstracao-nomus-erp-industrial/
https://www.nomus.com.br/
https://www.nomus.com.br/erpindustrial/
https://www.nomus.com.br/blog-industrial/
https://www.facebook.com/nomussoftwares/
https://www.linkedin.com/company/nomus/


Entre em contato para tirar dúvidas



Entre em contato para tirar dúvidas

Envie um email para:

comercial@nomus.com.br

Thiago Leão
Líder comercial

Móvel: (21) 96457-9368 (Claro)
Skype: thiago.leao.sup
thiagoleao@nomus.com.br


